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Resultado da parceria entre a
Associacao Brasileira da Industria de Maquinas e Equipamentos (ABIMAQ) e a
Agéncia Brasileira de Promocao de Exportacdes e Investimentos (Apex-Brasil),

o Programa Brazil Machinery Solutions

tem como objetivo fomentar a exportacao da industria brasileira de maquinas e
equipamentos, fortalecer a imagem do Brasil como fabricante de bens de capital
mecanico e fornecedor de tecnologia, assim como desenvolver de forma sustentavel o
processo de internacionalizacao das empresas do setor, atualmente

o maior exportador de manufaturados do Brasil.

Por meio de a¢bes direcionadas a capacitacao, informacao,
defesa de interesses, fortalecimento de imagem e
agenda de negodcios para as empresas do setor.
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Agricola

Plastico
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RESULTADOS 2018-2020
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Metas Indicadores Destinos
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o Prioritarios . | 4 Q e
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Pesquisa realizada
em Dez/19
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AREAS DE ATUACAO

> Capacitar o empresario do setor
para qualifica-lo em sua atuagao
no mercado internacional,
resultando assim em um aumento
da competitividade das empresas,
consequentemente do setor;

> Assessoria em comércio exterior
as empresas, inclusive com apoio
das ferramentas desenvolvidas por
outros parceiros (Apex-Brasil, CNI,
Sebrae, entre outros).

> Realizar pesquisas e estudos de
mercado;

> Prospectar oportunidades de
negocios para o setor, por meio
de estudos de mercado, contato
com os setores de Promocao
Comercial das Embaixadas e
Consulados do Brasil no exterior.
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PROMOCAO DE
COMPETITIVIDADE

INTELIGENCIA
COMERCIAL

9

DEFESA DE
INTERESSES

PROMOCAO DE
NEGOCIOS
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> Participagdao em féruns de discussao

sobre negociacdes comerciais,
buscando identificar oportunidades
para promover a maior inser¢ao do
setor nas Cadeias Globais de Valor e
defender os interesses da industria
de maquinas e equipamentos no
acesso a mercado;

> Atuar na defesa de interesses para

reduzir ou minimizar o impacto das
barreiras comerciais e investimentos
ao setor.

Organizacao e apoio para
participacao dos empresarios do
setor em feiras, rodadas de
negocios e missdes ao exterior;

Fortalecer a imagem do Brasil como
potencial parceiro para
fornecimento de solucdes de
tecnologia.



AREAS DE ATUACAO
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INTERNACIONAIS

As feiras sGo um meio de dar
visibilidade as empresas,
representando importante
oportunidade para atrair novos
relacionamentos com
compradores internacionais,
conhecer o mercado alvo e
apresentar seus produtos e
servi¢os, prospectando novos
negocios.
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MISSOES

As missées tém como objetivo a
promocgao de negocios, parcerias,
prospecc@o de novos mercados,
divulgacao do setor brasileiro e o
intercambio de tecnologias,
realizadas no pais-alvo. As missoes
podem ser:
comerciais (rodadas de negdcios)
ou prospectivas (visitas com o
objetivo de realizar levantamento
de dados/informacées iniciais sobre
0 mercado).

PROJETO
COMPRADOR

Também chamado de Rodada
Internacional de Negdcios, visa
promover negdcios entre
empresas brasileiras, fabricantes
de maquinas e equipamentos, e
compradores estrangeiros
(distribuidores, representantes,
importadores).

PROJETO IMAGEM

Com foco no fortalecimento da
imagem do Brasil como pais
fabricante de bens de capital

mecanico, consiste na visita de

formadores de opinido

estrangeiros (como jornalistas e

especialistas reconhecidos),
provenientes dos mercados-alvo
do Projeto, ao Brasil para
promocdo do pais no mercado
internacional.




CONTRAPARTIDA

contrapartida

Significado de Contrapartida

substantivo feminino
0 gque pode ser usado para compensar; que se oferece em troca de uma outra
coisa ou age no sentido contrdrio a: a fama e o dinheiro tém a contrapartida

da perda de privacidade.
[For Extensdo] Em que hé reciprocidade; correspondéncia.

Lancamento que, em contabilidade, se opde ou corresponde a outro.

expressdo
Em contrapartida. De uma outra forma; em compensacdo: o diretor pretende
diminuir o nimero de alunos; em contrapartida, a escola ird demitir

professores.

Etimologia (origem da palavra contrapartida). Contra + partida,

Sindnimos de Contrapartida

Contrapartida & sindnimo de: correspondéncia, complemento

Definigao de Contrapartida

Clazse gramatical: substantivo feminino
Separacdo zildbica: con-tra-par-ti-da
Plural: contrapartidas
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» Investimento Apex-Brasil

\/ 60%

> Investimento empresa

40%
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CONTRAPARTIDA

0%

Reserva de area;
Montagem basica;

Mobiliario padrao;

YV V VYV V

Servicos adicionais: recepcionista (uso compartilhado), catering

(café e agua), limpeza, seguranca e internet;

A\

Comunicacao visual;
» Responsabilidade de pagamento de todas os custos relacionados
a infraestrutura padrao ofertada pelo programa. Incluindo taxas e

impostos cobrados pela infraestrutura.
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Passagens Aéreas, com nota fiscal, comprovante de pagamento e
boarding pass (incluindo trechos internos);

Hospedagem, com nota fiscal e comprovante de pagamento;

Recibo de diarias de alimentacdo e transporte, com comprovante de
transferéncia de valor em real ou moeda local ou notas fiscais;

Envio de maquinas e equipamentos, com nota fiscal e comprovante de
pagamento;

Despesas com funcionamento da maquina durante a feira (ar
comprimido, energia elétrica etc.);

Outras despesas elegiveis, com nota fiscal e comprovante de

pagamento.



CALENDARIO DE ACOES
2020-2022
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O Brazil Machinery Solutions esta em fase de
Planejamento Estratégico para o préximo biénio.

O objetivo € apresentar e discutir as propostas de atuacao
durante o novo ciclo do Projeto Setorial, entre 2020 e 2022.

As empresas fabricantes podem identificar quais acoes
(feiras internacionais, rodadas de estudos, estudos de
mercado etc.) tém interesse que constem do calendario

“Q fabricante deve ser 0
maior beneficiado

ot os agdes do BMS. | de acbes do setor, assim como encaminhar sugestoes de

Ele, melhor do que .

ninguém, sabg quals ‘. i
feiras ou missoes \
comerciats, por exemplo, \
sdo as melhores parq, o [
ramo que ele atud |

Para acessar a Pesquisa do Calendario de Ac¢oes,

-
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https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSd39p2QRVNSrtjoyB52eMdPv1oXg7yF4EaK0IdsV03QD-erLQ/viewform

CAPACITACAO

Capacitar as empresas brasileiras
tornando-as mais qualificadas
e melhor preparadas para
enfrentar a competitividade do
Mercado Global

Esse é o intuito das diversas iniciativas,
ferramentas e projetos que vém sendo

desenvolvidos pela ABIMAQ e seus parceiros.

No setor de maquinas e equipamentos, a
ABIMAQ e o Programa Brazil Machinery
Solutions sdo responsaveis por apoiar e
disseminar algumas dessas ferramentas.
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ESFORCO EXPORTADOR

Por meio de seminarios, capacitacbes e
workshops, a campanha Esforco Exportador
visa estimular e reforcar a cultura exportadora
das empresas do setor, tornando a inser¢ao no
mercado internacional uma agéo estratégica por
parte das empresas fabricantes brasileiras.

Desde o seu lancamento, ja foram realizados 29
eventos em 13 cidades, de cinco diferentes

estados brasileiros, reunindo mais de 900
empresas participantes.
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CAPACITACAO

=7 GANA
Méquinas, Equipamentos e Autopegas

2019
-~ QUENIA

Méguinas e Implementos Agricolas
2019

ESTUDOS DE MERCADO

C 9

Os estudos de oportunidades de negodcios

para empresas brasileiras no  exterior
apresentam informacdes de desempenho
econdmico, caracteristica do  mercado,

comércio, producdo, consumo, regulagdes e
principais oportunidades para exportacao dos
setores brasileiros. A busca pode ser feita por
setores ou por mercados.

Para acessar os Estudos de Mercado,
clique aqui.

C 9

BRASIL

e-

E-XPORT BRASIL

Sua principal caracteristica é a utilizacdo das
melhores possibilidades ofertadas pelo comércio
eletronico, trabalhando com parcerias
estratégicas com companhias mundiais, como:
Alibaba Group, Amazon, Mercado Livre, além de
empresas que prestam servicos de pagamentos,
logistica e marketing digital.

O Programa conta ainda com servicos de
orientacdo e mentoria para a capacitacao das
fabricantes no uso do comércio eletrénico.

Para acessar o site e-Xport Brasil, clique aqui.

A B
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http://www.apexbrasil.com.br/inteligenciaMercado/EstudosDeOportunidadesDeMercados
http://www.e-xportbrasil.com/

CAPACITACAO

Seu ponto
de partida
para exportar

by
s

MAPA DE OPORTUNIDADES

PASSAPORTE PARA O MUNDO

Le

O Mapa Estratégico de Mercados e
Oportunidades Comerciais se destina a apoiar
as empresas brasileiras no mapeamento de
mercados prioritarios e na diversificagdo de
destinos e de produtos exportados.

Habilita o usuario a consultar as exportagoes e
oportunidades por pais-alvo.

Para acessar o site do
Oportunidades, clique aqui.

Mapa de

C 2

Tem como objetivo de qualificar empresas que
queiram exportar, operar no exterior ou buscar
investimentos estrangeiros.

Trata-se de uma plataforma de capacitagdo a
distancia por meio do qual sao oferecidos
dezenas de videos, cursos, palestras e cases de
sucesso, além de mais de 200 arquivos com
conteudo técnico.

Para acessar o site do Passaporte Para O
Mundo, clique aqui.
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https://portal.apexbrasil.com.br/mapa-de-oportunidades/
https://passaporte.apexbrasil.com.br/apex/login/Login.aspx

CAPACITACAO

O Programa de Qualificacao para Exportacao
se da pelo atendimento personalizado e gratuito
as empresas, que inclui diagnostico,
acompanhamento e implantacdo de solugbes
gerenciais, bem como oficinas de capacitacao
com temas relacionados a exportagao.

O Programa Brazil Machinery Solutions vem
sendo o replicador das agbes do PEIEX para o
setor de maquinas e até o ano passado, indicou
para atendimento cerca de 200 empresas do
setor.

Para acessar o site do PEIEX, clique aqui.

Ba

PROGRAMA DE -
INTERNACIONALIZACAO

PROGRAMA DE

INTERNACIONALIZACAO

O Programa de Internacionalizacao atende
empresas brasileiras que pretendem abrir ou
ampliar operagdes no exterior. Para aquelas ja
internacionalizadas, que buscam otimizar seu
modelo de atuagao global.

Beneficios do Programa: acelerar o processo
de internacionalizacao; reduzir os riscos da
expansao internacional e conhecer boas
praticas de internacionalizacdo.

Para acessar o site Programa de
Internacionalizacao, clique aqui.

Le
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https://portal.apexbrasil.com.br/qualifique-sua-empresa-peiex/
http://www.apexbrasil.com.br/como-a-apex-brasil-pode-ajudar-na-internacionalizacao-de-sua-empresa

PARCEIROS

RECEITA FEDERAL

(N

4@'

Receita Federal

Z

BANCO DO BRASIL B N DE S

-CNI-

MINISTERIO DAS
RELACOES EXTERIORES

BANCO DO BRASIL CNI MRE
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MATURIDADE EXPORTADORA

Empresas em niveis diferentes de atuacao internacional
tém necessidades de apoio diferentes.

O Programa Brazil Machinery Solutions, como responsavel pela agenda de acoes
internacionais para o setor de maquinas e equipamentos,

desenvolveu uma matriz com a indicacao das acdes recomendadas para cada nivel.

A ferramenta tem como objetivo atender as principais demandas das empresas
apoiadas pelo Projeto Setorial.

ABIMAQ | Diviséo de Mercado Externo - DEME
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MATURIDADE EXPORTADORA
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Nivel 2
\4 \4
NAO EXPORTADORA INICIANTE INTERMEDIARIA AVANCADA INTERNACIONALIZADA
Servicos Oferecidos: Servicos Oferecidos: Servicos Oferecidos: Servicos Oferecidos: Servicos Oferecidos:
PEIEX PEIEX Passaporte p/ Mundo Esforco Exportador Esforco Exportador
Passaporte para o Mundo Passaporte para o Mundo Esforco Exportador Projetos Compradores Missbes
Esforco Exportador Esforco Exportador Projetos Compradores Missées Feiras Internacionais
Projetos Compradores Projetos Compradores Missées Feiras Internacionais Defesa de Interesses
Missées Feiras Internacionats Defesa de Interesses Coaching de Internacionalizagdo
Acbes com parceiros Defesa de Interesses Coaching de Atendimento Individualizado

Internacionalizacdo
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MATURIDADE EXPORTADORA

%%

BRAZIL MACHINERY
SOLUTIONS

Distribuicdo de empresas por
Maturidade Exportadora

Jjan/2020
396 Empresas
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NAO EXPORTADORA
INICIANTE
INTERMEDIARIA

AVANCADA

INTERNACIONALIZADA



COMO FAZER PARTE DO

BMS?

PASSO 1

Fabricante

A empresa devera ser fabricante de
maquinas e equipamentos. Com
CNAE apoiada pela ABIMAQ.

Para efetuar a consulta, junto a
Equipe BMS, envie a lista para o e-
mail
larissa.pereira@abimag.org.br

Classificacao do Produto

ABIMAQ | Diviséo de Mercado Externo - DEME

Preencher e Enviar o
Termo de Adesao

E a oficializacdo da sua
empresa no Projeto, dando o
direito de receber todas as
comunicagdes e acoes
previstas relacionadas ao seu setor.

Para acessar e preencher o Termo
de Adesao, clique aqui.
Enviar o documento preenchido
para o e-mail:
larissa.pereira@abimag.org.br

Termo de Adesao

==
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Preencher a
Pesquisa de Segmentacao

Possibilitara participar de acdes
direcionadas ao seu perfil
exportador.

Este processo € obrigatério para
todas as empresas participantes do
BMS.

Para preencher a Pesquisa de
Maturidade Exportadora do Projeto

BMS, clique aqui.

Pesquisa de Segmentacao


mailto:larissa.pereira@abimaq.org.br
https://drive.google.com/file/d/16vZMQwNh_lzLNh2VyAqeNRqBClWlp59v/view?usp=sharing
mailto:larissa.pereira@abimaq.org.br
https://bit.ly/31Tj9Z7

COMUNICACAO BMS

BLOG BMS
Informacées atualizadas sobre o
mercado de exportacdo de
madquinas e equipamentos, para
nossos associados e demais
visitantes interessados do site
www.brazilmachinery.com

b
(i

BMS NEWS
Newsletter mensal do
Programa Brazil Machinery
Solutions, para todos os
membros do projeto.

ABIAT apcia a rolovincia da Apex Brast
P ——

ACONTECIMENTOS

X-BRASIL ORGANIZA MISSAQ

PROGRAMA BMS APE) L
REALIZA 2", REUNIAQ DE INTERNACIONALIZAGAG
D0 couri creton Acoloun

OPROGUAMA  COMERCID EXTERNR  DADOS DE MERCADD  COMUNICACAD

Brazil
Machinery Solutions

EM ACAO
Jornal mensal do Programa
Brazil Machinery Solutions,
para associados, membros do
projeto e formadores de
opinido, nos formatos digital
e iImpresso.

m Brazil Machinery Solutions - BMS g @BrazilMachinery n @BrazilMachinerySolutions E TVBrazil Machinery
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http://www.brazilmachinery.com/
https://www.linkedin.com/company/brazil-machiney-solutions---bms
https://twitter.com/brazilmachinery
https://pt-br.facebook.com/brazilmachinerysolutions
https://www.youtube.com/user/TVBrazilMachinery

Obrigada!

PatriCia GomeS & Té bata Si|Va www.brazilmachinery.com | +55 11 5582-6346

din.com/pub/brazil-machinery-solutions
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